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CES CHEFS D’ENTREPRISE QUI BOUGENT

Christian Badia : un maitre artisan
de passion et d'expérience

Allier une experience de direc-
teur commercial dans 'édition a
un savoir-faire manuel, accom-
pagné d'une profonde remise en
cause professionnelle ne pouvait
que reussir a Christian Badia. En
1995, il a considére qu'il devait
prendre un virage s'appuyant
sur ses acquis. En decidant de
rénover une ferme bicentenaire
a Miremont, il s'est tout d'abord
retrousseé les manches. Puis le
declic est venu. Christian Badia
ne se voyait pas ouvrir une bou-
tique de « [ringues ».
Avec!'ambition de creer sa pro-
pre entreprise, il a changé car-
rement d'orientation. Mais il lui
fallait se former . Il entre comme
technico-commercial dans une
entreprise de batiment en Tarn
et Garonne se specialisant dans
larénovation de facades. Le ler
octobre 1995, il créait I'entre-
prise Espace-Facades. Seul au
départ il est rejoint par son
epouse et depuis peu par son fils
Kevin. « Nous traversons la crise
sans encombre. Notre capital ré-
putation est celui de la confiance
de nos clients » précise le chef
d'entrepnse qui aujourd hui em-
ploie six salariés.
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Christian Badia (& dr) et son fils Kevin sur un chantier/rhoto bom

Passionne par son metier, Chris-
tian Badia vient d'obtenir la re-
connaissance de ses pairs en re-
cevant le titre de maitre artisan
de la chambre des metiers de
Haute Garonne suivid'un autre
label ; l'exclusivité de I'exploi-
tation de la marque Vertikal en

Haute-Garonne... Ce qui lui
donne egalement le titre d'en-
treprise pilote et formatrice dans
leréseau d'un groupement d'en-
treprises. [1a sudonner a son fils
le gotit du travail bien fait en pri-
vilegiant la formation continue
car dit-il « réussir est synonyme

de durée ». Kevin passe actuel-
lement sa qualification pour de-
venir éco-artisan (RGE régle-
mentation Grenelle environne-
ment),

Spécialiste de la rénovation de
facades de maisons de 15-20 ans
il travaille a 95 % pour une clien-
téle de particuliers, « Nous avons
ajoute quelques cordes a notre
arc dit-il notamment par le trai-
tement de toitures, de remontées
d"humidité et le traitement de
charpente », S'il est prolixe sur
sonmetier qu' il vante avec pas-
sion en identifiant parfaitement
les vrais professionnels des
« charlatans », il se montre dis-
cret sur une action humanitaire,
Il est membre de l'association
« une facade sur la vie qui a
lance une operation de solida-
rité « + de soleil pour nos ainés ».
A 56 ans, Christian Badia est un
authentique défenseur de I'arti-
sanat, Il est resté commercial
jusqu'au bout des ongles avec
1'ambition de gagner des mar-
chés toulousains. [la méme créeé
un etablissement secondaire rue

 Louis Courtois de Viscoze a Tou-

louse,
Jean-Pierre Roland



